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Neues

Die Metallarbeiten am Schwenninger Eisstadion sin

" VON JuLIA SCHONMUTH

Haller spannt
Stahlgerippe iiber
neues Eisstadion

Am Bau der Dachkonstruktion
des Schwenninger Eisstadions
verdient Hans-Walter Haller
(Bild) nichts. Aber fiir ein sol-
ches Prestigeprojekt vor der
eigenen Haustiir kalkuliert
Hallers Stahlbaufirma auch mal
besonders scharf. Dabei dreht
sich bei dem Traditionsunter-
nehmen langst nicht mehr alles
nur um Stahl. Seite 9

D as Stahlgeriist zeichnet klare Li-
nien in den Sommerhimmel. Ge-
gen das Blau wirken die neuen Metall-
trager der Eishalle in Schwenningen
leicht, nicht tonnenschwer. Die Kon-
struktion ldsst viel Platz und schwebt
tiber der Arena, in der am 3. Oktober
wieder das Eishockeyteam Wild Wings
dem Puck hinterherjagen soll.

Es ist ein Prestigeprojekt fiir die
Stadt und die beteiligten Unterneh-
men. Hans-Walter Haller ist stolz, dass
sdamtliche Stahltrager, die Verkleidung
fiir die AuRenfassade und das Dach
von der Haller Industriebau GmbH ge-
liefert und montiert werden. Das
Schwenninger Familienunternehmen
hatte knapp kalkuliert, um den Zu-

~Wir wollten das Projekt
machen, weil es ein Schwen-
ninger Projekt ist”

HANS-WALTER HALLER, GESCHAFTS-
FUHRER HALLER INDUSTRIEBAU GMBH

schlag zu bekommt. ,Verdienen tun
wir da nichts*, sagt der 45-jihrige Ge-
schéftsfithrer. ,Aber wir wollten das
Projekt unbedingt machen, weil es ein
Schwenninger Projekt ist.“ 2 Millionen
Euro betrdgt die Auftragssumme fiir
sein Unternehmen. Das gesamte Pro-
jekt kostet die Stadt bisher 11,5 Millio-
nen Euro und die Finanzierung ist
noch nicht komplett gesichert.

Auf der Baustelle sind aber bereits
alle Triger montiert. Die Stahlkon-
struktion besteht aus zwolf zusam-
mengesetzten Trdgern, die sich iiber
die Breite des Stadions spannen. In
Langsrichtung montierten die Stahlar-
beiter kleinere Triger, um die Kon-
struktion zu stiitzen. Die grofen sind
55 Meter lang, 5,5 Meter hoch und 17
Tonnen schwer - ein Gewicht von fiinf
Elefanten. Da war schon der Transport
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eine Herausforderung. Zwischen dem
Haller-Stahlbau-Werk und der Eishal-
le auf dem Bauchenberg liegen nur
knapp drei Kilometer. Ein Schwer-
transporter fuhr zw6lf Mal in sieben
Nichten, um die Metallgiganten in
zwei Teile zerlegt iiber die Bundesstra-
Be zur Baustelle zu bringen. Auch ein
Kran mit einer Traglast von 550 Ton-
nen musste anriicken, um die Triéiger
von aulen an ihren Platz iiber der Eis-

Noch kann Bau-Ingenieur Hans-Walter Haller du
werden die Triger unter dem neuen Dach der Eishalle verschwinden. B
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bahn zu heben. Bald verschwinden sie
unter dem neuen Blechdach.

Im ganzen Siiden Deutschlands fin-
den sich Industriebauten, die von der
Haller GmbH gebaut wurden. Unter-
nehmen wie Aesculap, MTU und die
Fiirstenberg Brauerei gehisren zu ih-
ren Kunden. ,Wir arbeiten so, dass wir
wiederkommen diirfen®, erklirt Haller
die Unternehmens-Philosophie. Die
Strategie scheint aufzugehen. 150 Auf-

die Stahlkonstruktion den blauen Himmel sehen, Buld
ild: Schénmuth

|

a

trige bekommt die Haller GmbH im
Jahr. Viele Kunden kommen bereits
zum wiederholten Mal. 2006 lag der
Umsatz bei 30 Millionen Buro im Jahr.
»Das werden wir wohl auch in diesem
Jahr wieder erreichen, sagt der pro-
movierte Bau-Ingenieur. Aber er ist
skeptisch, dass das so weitergeht. , Ich
habe Angst, dass die Konjunktur wie-
der in den Keller geht.“ AuRerdem hat
sich der Stahlpreis innerhalb von drei

d fiir das Industriebau-Unternehmen Haller ein Prestige-Auftrag
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Jahren etwa verdoppelt. Im Einkauf
kostet er jetzt bis zu 1300 Euro pro Ton-
ne. Haller méchte keinen seiner rund
100 Mitarbeiter entlassen. Viele haben
hier gelernt und ihre Arbeitsjahre ver-
bracht. Auch die Konkurrenz er-
schwert das Geschift: ,Wir sind nicht
die billigsten.“ Weil Haller serits kal-
kuliert. ,Es gibt Firmen, die billig an-
bieten und dann teure Rechnungen
stellen. Da machen wir nicht mit.“ Da-
fiir wisse der Kunde, dass er ihnen ver-
trauen kann und kommt wieder.

Fiir die Zukunft beschreitet Haller
neue Wege. Neben den Bereichen In-
dustrie-, Stahl und Metallbau méchte
der Schwenninger sein Unternehmen
auch in der Werbebranche platzieren.
»80 Prozent des Know-hows besitzen
wir schon, die Kunden auch.“ Wenn je-
mand ein neues Gebiude bauen l4sst,
braucht er zu der Fassade auch die
passende Beschilderung. Seit einem
Jahrhat der Betrieb eine Maschine, die
aus Aluminium Schilder und Buchsta-
ben schneiden kann. , Nur der Bereich
Beleuchtung fehlt uns noch.*

Seit 11 Generationen wird das Un-
ternehmen von der Familie gefiihrt.
Vor tiber 300 Jahren gab es den Sattler
Hans Haller. Ihm folgten mehrere Ge-
nerationen, die das Schmiedhand-
werk ausiibten. Nach der Industriellen
Revolution entwickelte sich daraus der
Stahlbau-Betrieb. Hans-Walter Haller
stieg 1995 ins Geschéft ein. Seitdem
fithrt er es gemeinsam mit seinem 75-
jéhrigen Vater Hans Walter Haller. Um
den Vertrieb kiimmert sich Geschiifts-
fithrer Jiirgen Gabele. Die 12, Generati-
on der Hallers steht schon bereit, Hal-
ler hat drei Sthne, seine Schwester
auch. ,Ich méchte schon, dass einer
von ihnen den Betrieb iibernimmt.“
Der élteste ist 17 Jahre. Fiir Entschei-
dungen bleibt noch Zeit. Bis dahin
konnen sich die Haller-Séhne noch
viele Eishockeyspiele in dem neuen
Stadion anschauen.



